
2000+ POWER MATCHING

200+ Startup Pitch

50+ Leaders Session

150+ Startup Show

10+ Networking Sessions

11th INNOVATION LEADERS SUMMIT
- ILS2023スタートアップ参画ガイド -

アジア最大のオープンイノベーションマッチングイベント



日時・場所 ◆パワーマッチング / VCマッチング
対面商談  ： 2022/11/29(火)-12/2(金) ＠虎ノ門ヒルズ
オンライン商談 ： 2022/11/21(月)-25(金)、12/5(月)-16(金) ＠ILSサイト
◆基調講演 / スタートアップピッチ・ブース / 大手企業ブース / 交流会
 リアルイベント： 2022/11/29(火)-12/2(金)
 アーカイブ配信： 2022/12/9(金)-12/20(火)

主催 イノベーションリーダーズサミット実行委員会
(SEOU会, 株式会社プロジェクトニッポン) 

後援 経済産業省 / 新エネルギー・産業技術総合開発機構(NEDO) / 東京都 / 
日本政策金融公庫 / オーストラリア大使館

運営 株式会社プロジェクトニッポン 

スポンサー

●SEOU会について
日本発の新しい経済の芽を如何に見出すか、という視点で意見交換しながら新規に起業しようとする若者の中から
有望と思える人達をピックアップして具体的に支援する活動を実施している経済人団体
・会長 福井 俊彦 （元日本銀行総裁、現一般財団法人キヤノングローバル戦略研究所理事長）
・代表リーダー 藤森 義明 （日本オラクル株式会社 取締役 会長）
・幹事長       重森 豊    （元明治安田損害保険株式会社 代表取締役社長)

<発起人一覧＞

(敬称略/役職は当時のもの)

株式会社アドバンテッジパートナーズ
ＡＩＵ保険会社
キッコーマン株式会社
株式会社クレディセゾン
ＫＤＤＩ株式会社
信越化学工業株式会社
株式会社セブン＆アイ・ホールディングス
大和ハウス工業株式会社
東武鉄道株式会社
株式会社ニフコ
日本電気株式会社

代表パートナー
最高顧問
取締役名誉会長
代表取締役社長
代表取締役社長
代表取締役社長
代表取締役会長
代表取締役会長
取締役社長
取締役
代表取締役執行役員社長

笹沼 泰助
吉村 文吾
茂木 友三郎
林野 宏
田中 孝司
森 俊三
鈴木 敏文
樋口 武男
根津 嘉澄
小笠原 光隆
遠藤 信博

日本アイ・ビー・エム株式会社
一般財団法人日本総合研究所
ノーリツ鋼機株式会社
パナソニック株式会社
富士通株式会社
三井物産株式会社
株式会社三菱ケミカルホールディングス
三菱電機株式会社
楽天株式会社
株式会社LIXILグループ

相談役
理事長
代表取締役社長CEO
代表取締役副会長
代表取締役社長
顧問
取締役会長
相談役
代表取締役会長兼社長
取締役代表執行役社長兼CEO

北城 恪太郎
寺島 実郎
西本 博嗣
松下 正幸
山本 正已
槍田 松瑩
小林 喜光
野間口 有
三木谷 浩史
藤森 義明
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イノベーションリーダーズサミット（ＩＬＳ）とは

100社以上の大手企業からスタートアップとの協業に積極的なキーパーソン2000名以上が参加する、
アジア最大のオープンイノベーションマッチングイベント

前回のILSのリアルイベントは前々回比4倍以上の8,195名が来場、オンラインイベントと合わせて1.6万人が参加。メインのスタート
アップと大手企業の新事業創出マッチングプログラム「パワーマッチング」は、2,890件の商談を実施し、そのうち3件に1件の割合で協
業案件を創出した。

【前回実績：第10回 ILS】



大手企業とスタートアップがマッチング専用サイトにそれぞれのニーズや得意分野を登録、興味先に商談リクエストを行い、相手
先が承認すると商談が設定されます。自社の興味先や自社に関心を持つ企業に効率的にアプローチできる画期的な仕組みです。

プレゼン資料

メディア掲載製品・技術概
要

企業概要

◆主要国内外ＶＣ・アクセラレータ(45社)

◆外国政府系機関(20機関)

◆主要大学・インキュベータ・公的機関(37機関)

得意分野・技術

事業戦略

企業情報

提案募集ページ

スタートアップ情報

興味分野

大手企業情報

求める提案・新事業構想

提供できるアセット

推薦

推薦

推薦

スタートアップ 大手企業

スタートアップからの
商談リクエスト

マッチングサイトで
事前に商談アレンジ

アドバイザリーボード

アドバイザリーボード

アドバイザリーボード

商談３件に１件が協業案件となる高精度な協業マッチングプログラム

スタートアップの参加メリット

◆ 大手企業の決裁者やキーパーソンと「直接商談できる」
大手企業の8割以上で事業開発やR&Dの事業部長クラス以上の幹部クラスが参加します。よっ
て、事業提携のスピードを一気に早めることが可能です。

◆ 大手企業ニーズを検索し「指名して商談できる」
マッチングサイトで大手企業の協業ニーズ、求める提案内容、参加部署のミッションなどを
閲覧でき、興味先に直接商談リクエストが可能です。

◆ 想定していない大手企業から「オファーを受け取れる」
マッチングサイトに専用の企業情報ページを掲載できるので、あなたの会社に興味を持つ大
手企業から直接リクエストを受けとることが可能です。
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大手企業からの
商談リクエスト

ＩＬＳパワーマッチングの仕組み



●105社の大手企業から約2000名のキーパーソンが商談に参加
●約3割の企業で役員以上、約9割が事業部長・部長クラス以上の幹部が参加

(ILSマッチング専用サイトより転用)

大手企業の出席者最高職位

社長クラス

5%

役員クラス

20%

事業部長・部長クラス

60%

課長クラス

15%

役員クラス 事業部長・部長クラス 課長クラス 事業部長・部長クラス 事業部長・部長クラス 事業部長・部長クラス 事業部長・部長クラス 事業部長・部長クラス 事業部長・部長クラス 事業部長・部長クラス

事業部長・部長クラス事業部長・部長クラス 事業部長・部長クラス 事業部長・部長クラス 事業部長・部長クラス事業部長・部長クラス 事業部長・部長クラス

事業部長・部長クラス

事業部長・部長クラス

事業部長・部長クラス 事業部長・部長クラス 役員クラス

役員クラス

課長クラス

役員クラス 事業部長・部長クラス

事業部長・部長クラス

事業部長・部長クラス 事業部長・部長クラス

課長クラス

役員クラス

事業部長・部長クラス

役員クラス課長クラス事業部長・部長クラス

課長クラス 事業部長・部長クラス

事業部長・部長クラス

事業部長・部長クラス 社長クラス 役員クラス

役員クラス 役員クラス

社長クラス 事業部長・部長クラス

課長クラス 事業部長・部長クラス 事業部長・部長クラス 役員クラス 事業部長・部長クラス 課長クラス

事業部長・部長クラス 事業部長・部長クラス

事業部長・部長クラス

役員クラス

課長クラス

社長クラス

課長クラス

事業部長・部長クラス

事業部長・部長クラス

事業部長・部長クラス

事業部長・部長クラス

事業部長・部長クラス

事業部長・部長クラス

役員クラス

事業部長・部長クラス

課長クラス

事業部長・部長クラス

事業部長・部長クラス 事業部長・部長クラス

役員クラス

役員クラス

事業部長・部長クラス

事業部長・部長クラス

役員クラス

事業部長・部長クラス 役員クラス

事業部長・部長クラス

役員クラス

役員クラス

社長クラス

事業部長・部長クラス

事業部長・部長クラス

役員クラス

役員クラス

事業部長・部長クラス 課長クラス

役員クラス 事業部長・部長クラス

事業部長・部長クラス

事業部長・部長クラス

事業部長・部長クラス 事業部長・部長クラス

役員クラス 事業部長・部長クラス 課長クラス

課長クラス

役員クラス

参加大企業と参加者最高職位

前回のパワーマッチング実績
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Embassy of Lebanon
In Japan

国内と海外のベンチャーキャピタル 35機関 アクセラレータ 10機関

大学 13機関

外国政府機関 20機関

政府機関 11機関 地方自治体及び関連機関 13機関
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スタートアップの推薦ネットワーク

前回のパワーマッチング実績

● 国内や海外の主要機関で構成するILSアドバイザリーボードの推薦企業のみが参加できる完全招待制
● VCなど国内・海外の主要102機関が625社を推薦



VCマッチング結果（全体）パワーマッチング結果（全体）

スタートアップ

146社
(内, 海外20社)

VC

10社商談件数 213件

スタートアップ

625社
(内, 海外182社)

大手企業

105社

商談件数 2,890件

協業案件創出数※

969件

※大手企業が協業に向けて再商談を予定している商談数

次回パワーマッチング参加意向

パワーマッチング参加企業からのアンケート結果

ぜひ参加した

い, 45%出来る限り参加した

い, 38%

どちらとも言え

ない, 12%

その他, 5%

7.0 

2.4 

0.0 1.0 2.0 3.0 4.0 5.0 6.0 7.0

商談数

協業案件数

社

社
※

※スタートアップが協業に向けて商談が進み
そうだと回答した商談数

大手企業人気上位100位迄の平均商談数 ：10.5社
最も人気のあったスタートアップの商談数   ：22社

商談結果（日本企業1社平均）
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マッチング結果と満足度

前回のパワーマッチング実績

● 国内スタートアップは平均7社の大手企業と商談し、その内2.4社との間で協業案件を獲得
● 8割以上の国内スタートアップが次回のパワーマッチングに参加意向を表明



● ILS参加大手企業は製造業が多いため、高度な要素技術が必要なディープテック分野は商談数が多い

■スタートアップの分野別平均商談数

スタートアップの分野
1社あたりの
平均商談件数

スタートアッ
プの参加社数

1 再生可能エネルギー / 環境 / 脱炭素/スマートグリッド 7.6 53

2 化学 / 材料 7.4 29

3 デジタルヘルス / 介護 / 予防医療 7.0 45

4 半導体 / 電子部品 / 電池 / フォトニクス 5.9 32

5 VR / AR / MR 5.7 24

6 ロボット / モビリティー / ウェアラブルデバイス / スマートデバイス 5.4 71

7 人工知能 / ビッグデータ / ブロックチェーン 5.2 97

8 センシング / 通信 / 5G･6G / IoT / M2M 5.0 38

9 不動産 / 建設 / 土木 / スマートホーム / スマートシティ 4.5 17

10 バイオテック / 代替肉 / Agri Tech / Food Tech / 養殖 4.5 38

11 BI / クラウドコンピューティング / マーケティング / O2O 4.2 21

12 リテール / ロジスティクス 4.2 14

13 金融 / 保険 / 仮想通貨 / サイバーセキュリティ 3.4 17

14 創薬 / 医療機器 / 遠隔医療 / 再生医療 3.3 43
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分野別スタートアップの平均商談数

前回のパワーマッチング実績
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VCマッチング 

前回実績

● パワーマッチングに参加するとVCマッチングにも参加可能
● 146社のスタートアップが10社のVCと面談を実施



● ブース出展は、来訪者の質が高く、パワーマッチングの5倍以上の有望協業先を獲得
● ピッチ登壇は、幅広いリーチにより、パワーマッチングの10倍以上のコンタクトリストを獲得

次回ILSでのブース出展意向

ブース出展企業からのアンケート結果

スタートアップピッチ登壇企業からのアンケート結果

ピッチ視聴者から獲得
出来た連絡先リスト
数

ブース出展結果（日本企業1社平均）

ブース訪問者数

その内、アプローチ
先として有効なリスト
数

ぜひ出展した

い, 54%
出来る限り

出展したい, 

31%

どちらとも言えな

い, 12%

その他, 3%

最も人気の高かったスタートアップの有効リスト獲得数：70名

その内、アプローチ
先として有効なリスト
数

次回ILSでのピッチ登壇意向ピッチ登壇結果（日本企業1社平均）

51.4

12.7

0 10 20 30 40 50 60

名

名

74.5

4.9

0 20 40 60 80

名

名

ぜひ登壇したい, 

44%
出来る限り

登壇したい, 

34%

どちらとも言え

ない, 17%

その他, 5%

最も人気の高かったスタートアップの有効リスト獲得数：50名
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オプション：ブース出展・スタートアップピッチ登壇

前回実績
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パワーマッチング 参加者コメント

“CASE”を睨んだAI・コネクテッドで面白い企業が見つかりまし
た。

トヨタ自動車株式会社 新事業企画部VB投資グループ
グループマネジャー 西田 大介氏

ILSは、自社に足りない部分を補完してくれるスタートアップを探す
のに最適な場。

オムロン株式会社 イノベーション推進本部 CTO室
オープンイノベーションアーキテクトグループ長
技術専門職 山田 亮太氏

ILSでビューティーにおけるイノベーションの可能性について多数の提案
を受けられたのは非常に有意義でした。今後もこのような機会には前向き
に取り組んでいきたいと考えています。

日本ロレアル株式会社 デジタル戦略統括部
イノベーション＆プロジェクトマネージャー 熊丸 信也氏

ILSは、産業界のエッジを俯瞰し次に何が起こるかが掴め
るいい機会だと思います！

アサヒクオリティーアンドイノベーションズ株式会社
経営企画部長 進藤 洋一郎氏

アメリカの同様のイベントと比べ、コストパフォーマン
スはILSのほうが全然高いです。

東芝テック株式会社 ビジネス・イノベーション・センター
センター長 神戸 幸彦氏

完成度の高いサービスを実証しているスタートアップに会
えて非常に面白かったです！

三菱電機株式会社
執行役員 事業開拓室長 宮地 若木氏

大手企業

スタートアップ
このように多くの日本の大手企業に会える凄いイベントが
あるのかと驚きました。

Joltee (France)
CEO Soundar Adavane氏

数多くの日本の潜在的な顧客やパートナーに会える場としての
意義を感じます。

Veo Robotics,Inc. (USA)
President and CEO Patrick Sobalvarro氏

昨年からILSに参加し既に商談した大手企業と協業しています。
今年も数社とは次につながりそうな状況で期待しています。

株式会社シナモン
代表取締役 平野 未来氏

大手企業とのマッチングが図れるILSは、非常にいいですね！

OVA inc. (Canada)
CEO Harold Dumur氏

何社もと商談ができ、ユニークな提案に関心を持っても
らえました。

Comptek Solutions ltd. (Finland)
CEO,Founder Vicente Calvo Alonso氏

ILSは大手企業のキーパーソンにいきなり会えるところが
とてもいいですね。

スペースリンク株式会社
代表取締役CEO 阿部 晃城氏

3日間で10社の潜在顧客やパートナー企業と商談すること
ができました。

Nanogriptech,Inc. (USA)
CEO Nicholas Kuhn氏

短時間でこれだけたくさんの企業と会えるILSは、とて
も価値のあるイベント。

WaveScan Technologies Pte.Ltd. (Singapore)
CEO,Founder Dr.Kush Agarwal氏

ILSアドバイザリーボードメンバー
いろんなイベントがある中、大企業とベンチャーがここまで
マッチングしているのはILSだけ。非常に有難いイベントです。

SBIインベストメント株式会社
取締役 執行役員副社長 後藤 健氏

台湾のスタートアップ10社を初めて連れてきて、41件もの商談
がありました。きっと実りある結果を得られるでしょう。

Epoch Foundation
President Josephine Chao氏

会いたい日本企業の決定権者にピンポイントでマッチン
グできる、大変いい機会。

フィンランド大使館
上席商務官 渥美 栄司氏

ILSは東南アジアに強い関心を持っている日本企業に繋ぐ、
最適な場です。

ACE
CEO Edmas Neo氏

単純に情報を収集するだけでなく、事業の提携、出資、パートナー
シップを通じて事業を変革する場になれば良いと思っております。

SCRUM VENTURES
General Partner 宮田 拓弥氏

120社もの大手企業とまとめて会えるILSを非常に魅力的に
感じています。

日本貿易振興機構（JETRO） 対日投資部
外資系企業支援課長 前川 直行氏

ILSは、世の中の変化を先取りして大手企業をリードする存
在です。

特定非営利活動法人 産業技術活用センター
理事 事務局長 中嶋 泰雄氏

スタートアップと大企業とのマッチングはもちろん、ILSは大企業との
連携策などの洞察も提供しており非常にユニークです。

Hello Tomorrow Japan Ambassador
Jean-Dominique FRANCOIS氏

ILSは、新しいベンチャーや大手企業のキーパーソン、VC間の
交流を深めることができるので大変有意義なイベントです。

ユニバーサル マテリアルズ インキュベーター株式会社
ディレクター 山本 洋介氏

AIのポテンシャルが高いスタートアップがとても多い印
象です。

LG Technology Center Japan 専務
センター長 瀬戸 政宏氏

毎年パワーマッチングが終わった後にすべての企業とお会いしており、既にビジ
ネスを始めている企業もいくつかあります。今年もその候補になりそうな企業が
たくさんあったので、これからが楽しみです。

セイコーホールディングス株式会社/セイコーインスツル株式会社
総合企画本部 技術戦略企画室 部長 岩崎 文晴氏

ILSほどスタートアップがフィルタリングされてレベルが高
いものは他にないですね。

株式会社資生堂
マネージャー 中西 裕子氏

一緒に実証実験をやらないかという提案を複数の大手からいた
だいた。ILSは熱気があり1日でたくさんと出会えて刺激的です。

WOTA株式会社
代表取締役CEO 前田 瑶介氏



パワーマッチングは、スタートアップと大手企業にとって、資本業務提携や協業、M&Aを実現し、
イノベーションを加速化する機会となっている。
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協業事例 (抜粋)

<共同開発>
「皮脂RNA」を用いた郵送検査サービスの

共同開発

<資本業務提携>
風況観測・予測ソリューション開発で資本
業務提携、ゼロエミッション事業を推進

<資本業務提携>
行動予測AIの開発の資本業務提携、

日本展開を加速

<製品化に向けた協業>
非接触バイタル・メンタル検知センサーの

製品化に向けた協業

<資本業務提携>
再エネ導入の推進にむけた

資本業務提携

<共同研究開発>
自動化ロボットのエンドエ
フェクタ部品の共同研究開発

<共同開発・製品化>
食卓コミュニケーション・トイ「猫
舌フーフー」の共同開発・製品化

<共同開発>
高機能な導電性繊維センサー
ソリューションの共同開発

<資本提携、共同研究>
新しい農業製品の普及に向けた

資本提携、共同研究

<資本業務提携>
ビッグデータリスク情報サービス領域で資本
提携、双方のシナジーを追求する業務提携

<共同開発>
次世代の無人店舗サービス

「BAITEN STAND」の共同開発

<共同開発>
非侵襲医療診断装置の

共同開発

<業務提携>
運動機能計測事業開発に関す

る業務提携

<共同開発>
歯磨き粉の香り開発へのAI活用

<共同研究開発>
容器製造技術×食のデータ活用

で製品の共同開発を推進

<資本業務提携>
バイタルセンシング材料を用
いた介護支援システムの開発

<資本業務提携>
3Dデータ活用などビジネスモ

デルの共同開発

<共同研究開発>
BMIデバイスで収集するデータの

活用に関する共同研究開発

<共同開発>
AIを用いた技術文書活用シス

テムの共同開発

<業務提携>
新たな不動産の活用とソリュー

ションを推進中

<業務提携>
コールセンター向け音声認識

AIの開発

<業務提携>
次世代の交通・エネルギー事業

<業務提携>
画像認識AIソリューションの

共同事業

<資本業務提携>
オーダーメイドサプリメント

マシンの開発

<合弁会社設立>
コーティングとレーザーによ

るサビ取り事業

<M&A>
ソーシャルムービーレビュー

のサービス連携

<業務提携>
デアゴスティーニ用3Dプリン

ターの開発

<業務提携>
次世代型半導体電気特性評価
システムの開発・業務提携

<業務提携>
国際線の特別機内食の開発

<業務提携>
ロフトのオムニチャネル戦略

における提携

<業務提携>
睡眠総合サービス「Sleep 

Styles」開発における業務提携

<業務提携>
ANA機内の放送番組を共同制作

<M&A>
子会社化し、オムニチャネル

マーケティングを推進



ILS2023参加ガイド

[問い合わせ先]
イノベーションリーダーズサミット事務局(株式会社プロジェクトニッポン)
〒160-0004 東京都新宿区四谷1-18 綿半野原ビル別館8階 Mail：ils-venture@project-nippon.jp 担当：柴木

パワーマッチング / VCマッチング / スタートアップピッチ / スタートアップブース

対面商談・リアルイベント ： 12/4(月)-12/7(木) ＠虎ノ門ヒルズ
オンライン商談   ： 11/27(月)-30(木)、12/11(月)-20(水) ＠ILSプラットフォーム

mailto:ils-venture@project-nippon.jp


スタートアップピッチ
（リアル・オンライン）

パワーマッチング
(対面・オンライン)

◆パワーマッチング / VCマッチング

対面商談 ： 12/4(月)-12/7(木) ＠虎ノ門ヒルズ
オンライン商談 ： 11/27(月)-30(木)、12/11(月)-20(水) ＠ILSプラットフォーム

◆スタートアップピッチ / スタートアップブース / 業界別ネットワーキングセッション
： 12/4(月)-12/7(木) ＠虎ノ門ヒルズ

スタートアップ 大手企業＆VC参加可能プログラム

ILS2023 開催概要
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大手企業100社500部署以上からスタートアップ協業に積極的なキーパーソンが2000名以上参加する、
アジア最大級のオープンイノベーションマッチングイベント

VCマッチング
(対面・オンライン)

スタートアップブース
(リアル)

600社
日本企業

+
海外企業

ILS2023

分野別
ネットワーキングセッション

(リアル)

招待者

一般参加者

2000名＋
パワーマッチング参加

大手企業

1000名＋
VCや支援機関

7000名＋
一般参加大手･VC
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ILS2023 マッチングプログラムの特長

ILS2023

●大手企業やVCのキーパーソンとまとめて商談できる極めて効率的な機会

大手企業キーパーソン×推薦スタートアップのみ「完全招待制」
大手企業は事業開発やR&Dなどから、スタートアップとの提携に興味を持つキーパーソ
ンが商談に参加。8割以上が幹部クラスなので事業提携のスピードを一気に早めることが
可能です。

大手企業を探索し直接、商談リクエストが可能
マッチング専用サイトから大手企業の興味分野、求める協業内容、提供できるアセット、
参加部署名、部署のミッションなどを検索・閲覧でき直接商談リクエストが可能です。

思わぬ大手企業・VCから商談リクエストが来る可能性あり
マッチング専用サイトに企業情報を掲載できます。「専門分野」「事業概要」「製品情
報」などで検索され、興味のある企業から直接商談リクエストがあります。

「オンライン商談のみ」 or 「対面とオンライン両方可」を選択可能
商談方法(オンライン商談のみ可or対面商談とオンライン商談の両方可)をスタートアップ
側が選択出来ます。商談希望日時も登録でき、自社の都合の良いタイミングで商談可能で
す。

商談時間は50分とたっぷり商談が可能
対面でもオンラインと変わらずたっぷり商談を行うことが可能です。

①

②

③

④

⑤



- Live配信を同時に行うため、幅広くリーチでき効率よくPR可能
- Live視聴者のリスト(企業名、メールアドレスなど)を獲得でき、協業先候補へ直接のアプローチが可能です

幅広いリーチにより、パワーマッチングの10倍以上のコンタクトリストを獲得
大手企業やVCのキーパーソンが8,000人以上参加するILSリアルイベント会場で登壇の機会を提供

取得データ

視聴者からの
メッセージ

登壇方法
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オプション：ILSスタートアップピッチ (先着100社限定)

会社名 部署名 役職名 氏名 ふりがな メールアドレス

ABC株式会社 経営企画部 マネジャー 田中　太郎 たなか　たろう 123@dreamgate.gr.jp

プロニチ株式会社 土木建築室 担当者 Minoru Yumekado ゆめかど　みのる yumekado@dreamgate.gr.jp

ドリームゲート 技術センター チームリーダー Taro Matsuda まつだ　たろう Hype@dreamgate.gr.jp

ABC株式会社 経営企画部 マネジャー 田中　太郎 たなか　たろう 123@dreamgate.gr.jp

プロニチ株式会社 土木建築室 担当者 夢門　実 ゆめかど　みのる yumekado@dreamgate.gr.jp

ドリームゲート 技術センター チームリーダー Taro Matsuda まつだ　たろう Hype@dreamgate.gr.jp

ABC株式会社 経営企画部 マネジャー Taro　Tanaka たなか　たろう 123@dreamgate.gr.jp

プロニチ株式会社 土木建築室 担当者 夢門　実 ゆめかど　みのる yumekado@dreamgate.gr.jp

ドリームゲート 技術センター チームリーダー 松田　太郎 まつだ　たろう Hype@dreamgate.gr.jp

ABC株式会社 経営企画部 マネジャー 田中　太郎 たなか　たろう 123@dreamgate.gr.jp

プロニチ株式会社 土木建築室 担当者 夢門　実 ゆめかど　みのる yumekado@dreamgate.gr.jp

ドリームゲート 技術センター チームリーダー 松田　太郎 まつだ　たろう Hype@dreamgate.gr.jp

会場名 参加見込数 日時 登壇時間 提供内容

虎ノ門ヒルズ 5階
リアル：50名

オンライン：200名
12/4(月)～7(木)
10:00～18:00

5分
●視聴者リスト

(企業名、部署名、肩書、氏名、メールアドレス)

●視聴者からのメッセージ受信機能

日 時：12/4(月)～7(木)
10:00-18:00

登壇時間：5分
登壇場所：虎ノ門ヒルズ 5階

スタートアップピッチ
(リアル＆オンライン)

+

リアル＆Live配信を行うため、多くのリーチ数獲得が可能

リアル開催(虎ノ門ヒルズ)
参加見込み数：50名

視聴者リスト

Live配信 (ILSプラットフォーム)
参加見込み数：200名

コンタクト先平均獲得数：74.5件
(パワーマッチングの10.6倍)

ILS2023

前回実績



オプション：ILSスタートアップブース (先着100社限定)

会場名 面積 来場見込 期間 提供内容

虎ノ門ヒルズ 5階 2㎡
500名

（ILSパワーマッチング参加大
手企業・スタートアップ企業）

2間
①12/4(月)・5(火)
②12/6(水)・7(木)

●背面パネル(W1,800mm×H1,800mm)
●テーブル(W1,800mm×D600mm)
●椅子×2脚 ●電源 ●社名版

16

ILS2023

●展示イメージ●仕様図

1,800㎜

2,100㎜

社名版

●●●株式会社

テーブル

椅子

来訪者の質が高く、パワーマッチングの5倍以上の有望協業先を獲得
分野別に最先端の技術や製品のデモンストレーションが可能

有望協業先平均獲得数：12.7件
(パワーマッチングの5.3倍)

前回実績
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VCマッチング ※パワーマッチング付帯プログラム

ILS2023

● ベンチャーキャピタリストやエンジェル投資家とのマッチングプログラム
● パワーマッチング参加企業はVCマッチングにも参加可能
● 前回は、146社のスタートアップが10社のVCと面談を実施

(前回実績)

2022年開催 VCマッチング 2018年開催 VCマッチング



分野別ネットワーキングセッション ※パワーマッチング付帯プログラム

会場名 来場見込 日程 対象

虎ノ門ヒルズ 5階 70名程度/回 毎2～3回程度開催 パワーマッチング全参加スタートアップ

18

ILS2023

お目当ての企業へ訪問することで、効率よく交流が可能
(実績：2019年プライベートレセプション)

再生可能エネルギーやデジタルヘルスなど、分野別の交流会を開催

- 各分野に興味のある大手企業が交流会会場内でブースを出展。効率よく交流が可能
- 4日間・毎日２～３回程度の分野別ネットワーキングセッションを開催

前回実績：分野別ネットワーキングセッション



メニュー
ベーシック
パッケージ

ピッチ
パッケージ

ブース
パッケージ

プレミアム
パッケージ

パッケージ概要 興味先と1対1の商談が可能

幅広いコンタクトリストを獲得可
能

パワーマッチングの10倍以上
※詳細は15ページ

有望協業先獲得可能
パワーマッチングの5倍以上

※詳細は16ページ

ピッチ＆ブースパッケージ両方
のコンタクトリスト＆協業先リ

ストの獲得が可能
※詳細は15.16ページ

イベントパス
※リアルイベント＆対面商談会場に入場するには、参加者毎
に【イベントパス】の携行が必要です。

3名分 3名分 3名分 5名分

パワーマッチング 「対面・オンライン共に可」or「オンラインのみ可」を選択可能 ※1

VCマッチング 「対面・オンライン共に可」or「オンラインのみ可」を選択可能 ※1

【先着100社】
ILSスタートアップピッチ(虎ノ門ヒルズ)

━ 〇 ━ 〇

【先着100社】
ILSスタートアップショー(虎ノ門ヒルズ) ※2

━ ━ 2日間 2日間

分野別ネットワーキングセッション 3名 3名 3名 5名

参画費用 16,500円(税込) 165,000円(税込) 198,000円(税込) 297,000円(税込)

参加パッケージ購入＆専用サイトでの企業情報登録 締切り

2023年9月25日(月) AM 11時59分

※1：対面商談の参加可能人数は3名様までです。
※2：ILSスタートアップショーは、12/4(月) -12/7(木)の期間中の2日間のみ出展となります。出展はカテゴリ毎に均等に割り振るためにお選びいただけません。

●キャンセルポリシー
以下の2つの条件の全てに当てはまる場合、10/31(火)-11/8(水)の期間内にお申し出を頂ければ、参加をキャンセルすることができます。
1.パワーマッチングまたはVCマッチングに5件以上の商談依頼を行っている
2.パワーマッチングまたはVCマッチングの商談が1件もセットされなかった場合
尚、キャンセルをされた場合、パッケージに含まれるピッチやブースもキャンセルされます。

ILS2023参加パッケージ

19

ILS2023



大手企業・VC

スタートアップ

リクエスト依頼

リクエスト依頼

オンライン商談
11/27(月)-30(木)

対面商談
12/4(月)-12/7(木)

オンライン商談
12/11(月)-20(水)

パワーマッチング
VCマッチング

事務局

承認・不要

承認・不要
商談先企業の通知

商談先・スケジュー
ル決定

商談日時の
お知らせ

～11/9(木)

11/6(月)

商談先企業の
通知

11/10(金)
～11/20(月)

商談希望時の登録期限

パワーマッチング＆VCマッチングスケジュール

商談先企業の通知

[問い合わせ先]
イノベーションリーダーズサミット事務局(株式会社プロジェクトニッポン)
〒160-0004 東京都新宿区四谷1-18 綿半野原ビル別館 Mail：ils-venture@project-nippon.jp 担当：柴木

7/20(木)～9/25(月)

参加パッケージ購入
＆専用サイトでの企業情報登録

9/15(金)～10/3(火) 10/4(水)～11/2(木)

大手企業・VCから貴社への
リクエストに対する承認作業期間

20

ILS2023

貴社から大手企業・VCへの
商談リクエスト依頼期間

9/15(金)

大手企業情報
公開

mailto:ils-venture@project-nippon.jp
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